
Финансовые 

показатели и 

финансовая модель



Шаг 1 – Гипотезы

• Знания о рынке и потребителях

• Стратегия развития компании

• Маркетинговые показатели

• Экономические показатели

• Любые прочие индикаторы, влияющие на

финансовый результат



Шаг 1 – Гипотезы



Шаг 2 – Выручка 

• Использовать только формулы

• Учитывать все косвенные расходы на продажи

• Учитывать маркетинговые показатели

• Разбивать по статьям доходов



Шаг 2 – Выручка



Шаг 3 – Затраты 

• Использовать только формулы

• Отдельно считать капитальные (CapEx) и

операционные (OpEx) затраты .

• Учитывать амортизацию с момента получения

первой выручки

• Учитывать налоги



Шаг 3 – Затраты



Шаг 4 – Финансовый 

результат
• Показывает и обосновывает истинный размер

необходимых инвестиций и оценку компании

• EBITDA - Earnings Before Interest, Taxes,

Depreciation and Amortization = Revenue – OpEx

• EBIT- Earnings before interest and taxes = EBITDA –

CapEx



Шаг 4 – Финансовый результат


